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Zadania

Wyobraz sobie, ze Twoimi klientami sg kierownicy dziatéw
informatycznych, a Ty chcesz zrozumie¢, ktére zadania sg dla nich
najbardziej istotne. Wykonaj to ¢wiczenie, aby odpowiednio
uszeregowac ich zadania, lub zréb to, wykorzystujac jeden z profili

Twoich wtasnych klientéw.

e Czy niezrealizowanie zadania ® CZy zauwazasz

rodzi ekstremalne bolgczki? bolaczke?
* Czy niezrealizowanie zadania ® Czy d9§trzegasz
prowadzi do nieosiggniecia korzys$c?

zasadniczych korzysci?

Istotne Namacalne

co

~

« Czy istniejg niewyleczone
bolgczki?

e Czyistnieja
niezrealizowane cele?

Niezrealizowane

CEL EFEKT

Identyfikacja wysokowartosciowych Ranking zadan klienta
zadan, na ktérych bedzie mozna sie z naszej perspektywy
skoncentrowac

Czy zadanie, bolgczka lub
korzys¢ dotyczy duzej liczby
0s6b?

Czy istnieje grupa osob
sktonna do zapfacenia
wysokiej ceny?

Lukratywne

Ae

Koncentruj sie na najbardziej
wartosciowych zadaniach

i zwigzanych z nimi bolgczkach
i korzysciach.

Wysokowartosciowe zadania
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